TIPPS ZUR BERATERSUCHE

Wie unabhdngige Berater
lhr Vermégen auf Kurs bringen
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Warum Sie professionelle Hilfe bei der Aus-
wahl lhrer Investmentfonds nutzen sollten

Bei der Auswahl ihrer Investmentfonds greifen viele
Anleger gerne auf die Hilfe eines professionellen
Beraters zurtick. Dabei profitieren sie von einer
qualifizierten, auf ihre Bedurfnisse zugeschnittenen
Beratung und optimalen Betreuung ihrer Vermogens-
anlage. Die Investmentfonds von Franklin
Templeton Investments werden auch von unabhan-
gigen Beratern und Kreditinstituten angeboten. Ein
besonderer Vorteil liegt in der Unabhangigkeit die-
ser Spezialisten, denn nur ein unabhéngiger Berater
kann aus der Vielzahl der angebotenen Produkte die
fur Sie als Anleger geeignete Anlage auswéhlen.

Sehen Sie selbst, warum sich eine professionelle
Anlageberatung empfiehlt:

e Bei ilber 15.000 Investmentfonds in Deutschland
fallt es oft schwer, den Uberblick zu behalten.

* Die Finanzmarkte werden immer komplizierter.
Das internationale politische Umfeld ist standig
im Wandel und Markttrends kommen und gehen
immer schneller. Davon werden auch die
Finanzmarkte beeinflusst.

* Value versus Growth? National versus global?
Den richtigen Fondstyp zu finden ist nicht einfach.



e Sein Vermdgen selbst zu verwalten kann sehr
viel Zeit kosten. Ein qualifizierter Experte kann
die komplexen Verflechtungen der Wirtschafts-
und Finanzwelt wesentlich einfacher verfolgen.

* Wann sollte man seine Fondsanteile verkaufen?
Wann sollte man neue kaufen? Besitzen Sie
geniigend Erfahrung fir eine Einschatzung der
Situation?

Wie findet man den Richtigen?

Thren personlichen Berater sollten Sie mit Bedacht
auswihlen. Treffen Sie Thre Entscheidung in Ruhe,
wobei Sie die folgenden Faktoren bei der Auswahl
in Betracht ziehen sollten:

* Ausbildung

e Erfahrung

* Arbeitsmethoden

* Spezialgebiete

e Empfehlungen

e Einfihlungsvermégen fir lhre persénliche
Anlagesituation

Franklin Templeton Investments nennt Ihnen gerne
einen unabhéingigen Berater in Ihrer Nahe.



Was kdénnen Sie von |hrem persénlichen
Berater erwarten?

Hilfe bei der Formulierung lhrer personlichen
Anlageziele?

Ein guter Berater informiert sich vor Beginn des Be-
ratungsprozesses uber IThren Lebensstil, finanzielle
Anspriiche, Ziele und Erfahrungen mit Vermogens-
planung. Wann mochten Sie sich zur Ruhe setzen?
Haben Sie Lebensversicherungen? Wie sicher ist Ihr
Arbeitsplatz? Qualifizierte Berater stellen Thnen di-
ese Fragen und entwickeln auf dieser Basis gemein-
sam mit Thnen eine Strategie fur Thre Vermogenspla-
nung, die direkt auf Ihre persoénlichen Bedurfnisse
angepasst ist.

Hilfe bei der Festsetzung realistischer
Vermégensziele

Jede Anlageentscheidung hat Vor- und Nachteile.
Wenn Sie Thren Berater nach Risiken oder zu erwar-
tenden Gewinnen befragen, sollte er Thnen klare
Antworten geben. Denn es ist wichtig, dass Sie sich
bei der zu entwickelnden Anlagestrategie mit allen
Vor- und Nachteilen wohlfithlen.




Geeignete Fonds fir lhre persénlichen Ziele
finden

Der Berater erklart Thnen prazise und verstandlich,
warum er bestimmte Fonds und Anlagestrategien
empfiehlt. Erklarungen wie ,Ich habe Vertrauen in
das Fondsmanagement® sollten durch sachliche
Argumente wie Portfoliostrategien untermauert
werden. Ein guter Berater wird Sie auch tber das
Chancen- und Risikopotenzial einer ausgewahlten
Anlage aufklaren.

Kontinuierliche Uberwachung Ihres Vermégens
und Bewertung lhrer erzielten Erfolge

lhr Berater kann die zuktnftige Wertentwicklung
einer Anlage weder voraussehen noch garantieren.
Aber er sollte Sie ausfthrlich iber die aktuelle
Marktsituation sowie itber Chancen und Risiken
Threr Geldanlage informieren.

Regelmé&Biger Abgleich Ihrer aktuellen Situation
mit lhren langfristigen Zielen

Hat es Veranderungen in Threr Lebenssituation
gegeben, die moglicherweise Auswirkungen auf Thre
Vermogensplanung haben? Sprechen Sie Thren
Berater gezielt darauf an.



Ein professioneller Rat kann lhre
Zukunft entscheidend beeinflussen

Wie Sie gesehen haben, kann ein unabhéngiger
Berater viel fur Sie tun. Stellen Sie hohe Anspriiche
an seine Leistung und vergessen Sie dabei auch
nicht, dass jede Geschaftsbeziehung Zeit braucht,
sich zu entwickeln. Wir hoffen, dass diese Gedanken
fur Sie hilfreich sind. Gerne nennen wir Thnen

einen Berater in lhrer Naihe.

Sprechen Sie uns direkt an oder schreiben Sie uns
eine E-Mail!

Telefon (gebithrenfrei):
Aus Deutschland
08 00/073 8001

Aus Osterreich

08 00/29 59 11

E-Mail:
info @franklintempleton.de
info @franklintempleton.at

Internet:
www.franklintempleton.de
www.franklintempleton.at
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Uberreicht durch: Unabhangiger Vertriebspartner

Der Hinweis auf unabhéngige Vertriebspariner bezieht sich ausschiieBlich auf die Vermitiung von Franklin Templeton Fonds.

FRANKLIN TEMPLETON
INVESTMENTS

Verkaufsprospekte und weitere Unterlagen erhalten Sie kostenlos bei Ihrem Berater oder bei:

FRANKLIN TEMPLETON INVESTMENT SERVICES GMBH
Postfach 11 18 03, 60053 Frankfurt a. M., Mainzer LandstraBBe 16, 60325 Frankfurt a. M.
Tel.: 08 00/0 73 80 O1 (Deutschland), 08 00/29 59 11 (Osterreich), Fax: +49(0)69/27223-120
E-Mail:  info@franklintempleton.de  (Deutschland), info@franklintempleton.at  (Osterreich)
Internet:  www.franklintempleton.de  (Deutschland), www.franklintempleton.at  (Osterreich)




